Wer kennt sie nicht: Gutschein-
hefte, die es ermoglichen, attrak-
tive Produkte und Dienstleistun-
gen sowie Lifestyle-Angebote re-
gionaler Anbieter zum verguns-
tigten Preis auszuprobieren. Eine
digitale und damit jederzeit aktu-
elle und flexible Variante dessen,
bietet seit einem Jahr das Internet-
Portal www.norddeal.de der Ver-
lagsgesellschaft Madsack, der
auch das Gottinger Tageblatt an-
gehort.

Tageblatt-Mitarbeiter und Pro-
jektleiter Alexander Adler be-
schreibt die Win-Win-Situation:

»Norddeal ist fur Gutscheinkaufer
und Gutscheinanbieter gleicher-
maBen attraktiv. Der Kaufer kann
auf der Plattform ein Produkt um
mindestens 50 Prozent glnstiger
erhalten und der Anbieter hat die
Maglichkeit, sich exklusiv fur eini-
ge Tage mit seinem Angebot bei
norddeal.de zu prasentieren.” Ex-
klusiv bedeutet: Nur ein Anbieter
pro Intervall wird vorgestellt. Dar-
Uber hinaus erfolgt die Bewer-
bung des Deals ,crossmedial”.
Will heiBen: Das Norddeal-Team
bewirbt den Handel in den sozia-
len Netzwerken wie Twitter und

Facebook ebenso wie im Printme-
dium, denn das Géttinger Tage-
blatt stellt den jeweiligen Top-
Deal auch in einer Anzeige vor.
Der Ablauf ist fur beide Seiten
denkbar einfach und transparent.
Im Gesprach mit dem Norddeal-
Team legt der Anbieter Art, Um-
fang und Mindestanzahl der po-
tenziellen Kaufer seines Angebo-
tes fest. Um alle weiteren Arbeits-
schritte kimmert sich das Team.
Der Handel kommt erst dann zu-
stande, wenn sich gentigend Kau-
fer finden. Der Kunde sieht im

-,
hat{Geburtstag

Kaufer zum Zustandekommen
des Deals noch benétigt werden.
Er sieht nicht, wieviel Schnapp-
chen noch zur Verfuigung stehen.
,Das macht den Reiz fur den
Kunden aus”, so Adler und rat
zum schnellen ,Zuschlagen”, be-
vor das Angebot ausverkauft ist.
Die Zahlung durch den Kaufer er-
folgt online oder per Rechnung,
danach erhalt der Kunde den Gut-
schein Uber die erworbene Dienst-
leistung. Wichtig fur Anbieter:
.Sollte ein Deal nicht zustande
kommen, bleiben samtliche
WerbemaBnahmen

absolut kostenlos”, verspricht Ad-
ler, stolz darauf, vor allem regio-
nale Anbieter auf norddeal.de
prasentieren zu kénnen. Der An-
bieter gewinnt neue Kunden, stei-
gert seine Bekanntheit und hat
weder direkte Kosten noch Auf-
wand oder Risiko.

Der Erfolg des ersten Jahres
gibt Adler Recht. Tolle Resonan-
zen aus dem privaten und ge-
werblichen Bereich habe er erhal-
ten. ,Wir haben den Puls der Zeit
getroffen”, ist er sicher. cm
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Portal auf einen Blick, wieviel

Interessante Gaste gewonnen

Norddeal ist gute Idee / Restaurant Havana: Kuba mit allen Sinnen genieBen

Bereits achtmal hat Abdullah Ahmad beim Norddeal mitgemacht. ,,Ich bin
sehr zufrieden mit dieser Plattform und halte sie fiir eine gute Idee”, be-
richtet der Inhaber des Restaurants und Cocktailbar Havana in der Geismar =
LandstraBe 21a. Sowohl fiir ihn, als auch fiir seine Gaste habe sich die
Teilnahme am Norddeal gelohnt.

,Wir haben durch unsere Deals viele interessante Gaste gewinnen kénnen,
die jetzt immer wieder zu uns kommen." Dabei sind die Gaste gern bereit
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sen werden frisch zubereitet. Bei den Zutaten setzt Ahmad durchweg auf

hohe Qualitat. ,,Ein Stiick Kuba in Gottingen”, heiBt die Devise von Ahmad i—
und seinem aufmerksamen und frohlichen Team. Freunde der heiBen |~
Rhythmen, leckeren Cocktails und der Ausgelassenheit eines besonderen =
Landes konnen die kostlichen Spezialitaten der kubanischen Kiiche mit | -
allen Sinnen erleben.

»Selbstverstandlich”, so der Inhaber, ,, gehort dazu ein perfekt gemixter Drink, wie beispielsweise der Mojito.” Den habe schon Ernest
Hemingway geliebt, der ihn in seiner Lieblingsbar, der ,Bodeguita del Medio” in Kubas Hauptstadt zu trinken pflegte. Wer es dem
Schriftsteller nachtun mdchte, ist an der gemiitlichen Bar im Havana bestens aufgehoben. Im Sommer auch drauBen, auf der komplett
mit Holz ausgestatteten Terrasse. Insider behaupten: , Der schonste Biergarten Géttingens.” cm

AuBergewohnliche Werbeform

Viele Stammkunden / Rund ums Fahrzeug: Merlins Autoservice

Nicht nur Norddeal hat Geburtstag, auch !
Merlins Autoservice in der Kasseler
LandstraBe 99, neben der Shell-Tank-
stelle, kann in diesen Tagen sein Einjah-
riges feiern. Die Betreiber, Romano Weil
und Ehefrau Moschgan, haben Norddeal
als MarketingmaBnahme vor allem zur | &
Gewinnung von neuen Stammkunden 5
ausprobiert und das sei mit Norddeal mgs
absolut risikofrei mdglich gewesen. =
,Uns war es wichtig, mit einem regiona-
len Partner eine auBergewdhnliche Wer-
beform zu nutzen”, berichten sie. Schnell *;'
wurde ihnen klar, dass die Kunden nicht
nur einfach einen ,schnellen Deal” ab-
greifen wollten, sondern groBes Inter-
esse an der kompletten Dienstleistungspalette von Merlins Autoservice gezeigt hatten. ,Wir verstehen
Norddeal als Probeangebot fiir diejenigen, die uns noch nicht kennen und waren wirklich iiberrascht, wie
hoch die Resonanz an einem einzigen Norddeal-Tag war.”

Perfekterweise konnte Merlins Autoservice mit jedem Deal nicht nur sein Angebot in den Vordergrund stellen,
sondern auch die komplette Produktpalette {iber die Norddeal-Seite im Netz prasentieren. Neben der Kfz-
Innen- und -AuBenreinigung von Hand, gehort auch das manuelle Polieren und Versiegeln des Fahrzeugs
sowie die Felgenpflege zur Rundumbetreuung fiir ,des Deutschen liebstes Kind". Hagel- und Parkschaden
versteht man bei Merlins mit handwerklichen Techniken zu Leibe zu riicken, die den Originalzustand des
Wagens fachmannisch und sanft, ohne Spachteln, Schleifen oder Lackieren wieder herstellten. cm

Es ist eine Art Schnupperangebot

Positive Erfahrungen mit Norddeal / MaBgeschneiderte Lésungen bei Print4You

,Bei uns ist der Norddeal hervorragend angekommen”, berichtet JF= "y % * &  °
Mandy Rockmann, Inhaberin von Print4You — Design, Druck, Werbe- " B '
technik, in der Kurzen GeismarstraBe 7. Einige Male hat sie bereits
~gedealt” und ausschlieBlich positive Erfahrungen sowohl mit dem
technischen Ablauf, als auch mit dem Zuspruch der Kunden gemacht.
Durch die crossmediale Bewerbung seien diese vor allem im Gottinger
Tageblatt und auf der Online-Prasenz www.norddeal.de auf die An-
gebote aufmerksam geworden. ,Unsere Kunden betrachten den
Norddeal als eine Art Schnupperangebot”, weil Rockmann, was ihr &
zahlreiche Neukunden beschert habe. Norddeal, befindet Rockmann,
sei eine hervorragende Moglichkeit, das vielseitige Produkt-Portfolio 'l
kennzulernen.

,Wir machen bei Print4You alles, was mltTextllveredeIung zu'tun hat”,
erklart die Inhaberin, ,, und vieles mehr.” Dazu gehdre beispielsweise das Bedrucken von Handtuchern T-Shirts, Polos, Sweat- Shlrts Kis-
senbezligen oder Babylatzchen. Bedruckte Servietten fiir Hochzeitsfeiern, Kommunionen und Konfirmationen stehen ebenfalls hoch im
Kurs. Sollen es GroBformatkopien, Laminierungen oder Bindungen aller Art sein, gestaltete Einladungskarten, Stempel, Visitenkarten oder
groBformatige Poster — sowohl Privat- als auch Geschaftskunden finden die maBgeschneiderte Losung. ,,Von der Visitenkarte bis zur
AuBenwerbung. Alles aus einer Hand“, bringt Mandy Rockmann ihre Firmenphilosophie auf den Punkt. cm
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